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Uprzednie porozumienia cenowe - plusy i minusy

data aktualizacji: 2021.06.24

Podatnik dokonujacy transakcji z podmiotem powiazanymi moze zawrzec¢ z administracja
podatkowa specjalne porozumienie cenowe - tzw. APA (advance pricing arrangements).
Dzieki niemu zyskuje pewnos¢, ze sposob w jaki okreslil cene jest wlasciwy i organy
podatkowe nie beda go kwestionowa¢. Rozwiazanie to wydaje sie idealne dla podatnikow
chcacych zminimalizowa¢ swoje ryzyko podatkowe, jednak czy posiada jakies wady?

Uprzednie porozumienie cenowe ,APA” ma pewne mankamenty, przede wszystkim jest to proces
dtugotrwaly. Wynika to z ilosci informacji jakie nalezy przekazac¢ organom podatkowym do oceny
oraz dtugiego okresu rozpatrywania przez Ministerstwo Finanséw. Ponadto jest to proces odptatny i
dos¢ drogi.

Jesli chodzi o kwestie bezpieczenstwa to wrazliwe dane finansowe spoétki sg odpowiednio
zabezpieczone. Maja do nich dostep jedynie oddelegowani do sprawy pracownicy administracji
podatkowej, a publikowane sa wytacznie informacje statystyczne oraz wskazniki finansowe.

Zawarcie uprzedniego porozumienia cenowego w praktyce pozwala podatnikowi wiele zyskac¢. Poza
wspomnianymi wczesniej pozytywnymi stronami APA, takimi jak minimalizacja ryzyka podatkowego,
zawarcie porozumienia pozwala bardzo doktadnie oszacowac swoje przyszie zobowiazania
podatkowe i to nawet w perspektywie 5 lat. W rezultacie przekltada sie to na zachowanie wyzszego
stopnia ptynnosci finansowe;j.


https://cmt-advisory.pl/co-robimy/ceny-transferowe/uprzednie-porozumienia-cenowe-apa/

Zgodnie z danymi opublikowanymi przez Ministerstwo Finanséw, w potowie 2020 roku prowadzono
327 spraw zwiazanych z podpisaniem uprzedniego porozumienia cenowego, oznacza to, ze w tylu
sprawach pracownicy administracji podatkowej usiedli do negocjacji z przedstawicielami biznesu.
Pozwolilo to przedstawi¢ punkty widzenia obu stron oraz stworzyto pole do wynegocjowania
wspolnego punktu widzenia na sporne kwestie.

Porozumienie cenowe moze stac sie waznym elementem strategii podatkowej przedsiebiorstwa.
Zawarcie go powinno by¢ efektem subiektywnej oceny kazdego podatnika, nie jest to rozwigzanie
pozbawione wad, jednak pozwala skutecznie zminimalizowa¢ ryzyko zwiazane z wyznaczaniem cen
transferowych.

Artykut sponsorowany.

Zrédto: https://www.infoilawa.pl/aktualnosci/item/64748-uprzednie-porozumienia-cenowe-plusy-i-minusy



