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Czy wiesz, ze Twoja firma potrzebuje reklamy w Internecie?
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Jesli czytasz ten tekst, Twoja odpowiedZ na pewno jest twierdzaca. Pytanie tylko, jakiej
dokladnie reklamy potrzebuje Twoja firma w Internecie? Ten ostatni zmienia sie przeciez
dynamicznie. Czas odruchowo pomijanych banerow i przypadkowych reklam sie skonczyt.
Pora na SEM oraz na dotarcie do oso6b aktywnych zawodowo.

Czym jest SEM?

Zapewne znane jest Ci pojecie SEO (Search Engine Optimization). A czy wiesz, czym jest SEM?
Skrét ten oznacza Search Engine Marketing, czyli po prostu marketing w wyszukiwarkach
internetowych. SEM to niejako najlepsze z ,,obu swiatéw”: pozycjonowanie oparte o SEO (strona
spelnia intencje uzytkownikéw i zajmuje wysokie pozycje w organicznych wynikach wyszukiwania),
polaczone z ptatnymi reklamami typu PPC, czyli Pay Per Click (po wpisaniu stowa kluczowego,
strona wyswietla sie na gorze wynikéw, a reklamodawca ptaci dopiero za klikniecie uzytkownika w
6w wynik). Razem tworza kompleksowa strategie - dzialania w ramach SEM wspieraja dzial
handlowy Twojej firmy na kazdym etapie tzw. lejka sprzedazowego. Jesli mielibySmy
sprowadzi¢ rzecz do jednego wzoru, bytoby to wiec: SEM = SEO+PPC.

Bardzo wazne jest tu precyzyjne targetowanie odbiorcow - chodzi o to, by reklamy Twoich
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produktow badz ustug docieraly wytacznie do zainteresowanych nimi osob. Jak dotrzeé do ich
najwiekszej grupy? Tutaj dotykamy istoty SEM i jego przewagi nad izolowanymi SEO oraz PPC. SEM
oferuje bowiem, jak wspomnieliSmy wcze$niej, organiczne wyszukiwania Twoich przyszlych klientéw
potaczone z ptatnag reklama. Co wazne, strategia SEM to zawsze mierzalne rezultaty - na
kazdym etapie agencja odpowiedzialna za SEM Twojej firmy Sledzi efekty dzialan i niemal w
czasie rzeczywistym optymalizuje te dzialania, by osiagnac jak najlepsze rezultaty.

Komu powierzy¢ dzialania SEM?

To bardzo wazne pytanie. SEM jest oczywiscie $wietng strategia, ale tylko w rekach sprawdzonego
zespotu ekspertéw. Ci najlepsi, zanim zaczng dziala¢, nastawiaja sie najpierw na... stuchanie. Ciebie
oczywiscie. Poprosza Cie, zeby opowiedzie¢ im o swojej dziatalnosci. Wazny jest przeciez tzw. ,core”
Twojej firmy - tylko Ty rozumiesz go najlepiej. To wszystko powinno odby¢ sie w ramach
darmowej konsultacji (to pierwszy wyznacznik dobrej agencji zajmujacej sie SEM, innym
jest transparentnosc¢ dzialan: na biezaco informuja cie o postepach kampanii i poniesionych
kosztach). Co nastepuje pozniej? W duzym skrécie:

» opracowanie strategii SEO, ktorej efektem bedzie optymalizacja Twojej strony internetowe;j
pod katem najpopularniejszych wyszukiwarek;

e przygotowanie kampanii PPC, w jej ramach stworzone zostana efektywne (a nie tylko
efektowne) reklamy, ktore dotra do Twoich potencjalnych klientdw;

* monitoring i optymalizacja, sens tych dwoch stéw sprowadza sie do analizowania rezultatéw
dziatan opisanych powyzej, a wszystko po to, zeby zapewni¢ Ci maksymalny zwrot z inwestycji.

Komu wiec powierzy¢ dziatania typu SEM? Tylko firmie, ktora dysponuje odpowiednim
doswiadczeniem przekladajacym sie na branzowa wiedze. Zwrd¢ uwage, czy firma ta posiada
doswiadczenia w dziataniach B2B i B2C. Sprawdz tez zaktadki typu , pracowalismy dla/zaufali nam” -
im wiecej uznanych marek tam znajdziesz, tym bardziej moze oznaczac to, ze agencja tworzy
efektywne strategie oparte na spersonalizowanych dziataniach przynoszacych wymierne rezultaty.

Linkedin Ads

Jak dotrze¢ do kilku milionéw najbardziej wartosciowych odbiorcéw zaangazowanych biznesowo?
Warto wybra¢ Linkedin Ads - swietne narzedzie promocji firm, dla ktérych istotny jest
profesjonalny wizerunek i precyzyjne targetowanie. To ostatnie jest mozliwe, poniewaz Linkedin
jest medium spotecznosciowym, ktorego osoby korzystajace z tego kanatu dostarczaja szczegétowych
informacji dotyczacych sfery zwigzanej z praca: stanowiska i funkcji w organizacji, CV,
wyksztatcenia, kompetencji i zainteresowan zawodowych.

Profile 0sob uzytkujacych Linkedin polaczone sa z profilami firm - dzieki temu Linkedin
Ads stanowia rewelacyjne narzedzie do dzialan marketingowych B2B oraz oczywiscie do
przeprowadzania procesow rekrutacyjnych. Zgodnie ze specjalistycznym charakterem
opisywanej platformy, reklamy na niej obecne wystepuja w kilku formatach okreslanych przez trzy
gtéwne kategorie: Swiadomos¢, zainteresowanie i konwersje. Wspomniane formaty to:

e Text Ads - reklamy tekstowe wyswietlane wylgcznie na desktopie;

* Sponsored Content - tresci sponsorowane pojawiaja w aktualnosciach grupy docelowej;

e Dynamic Ads - dynamiczne reklamy z trescia dopasowang do odbiorcy. Moga skupiac¢ sie na
pozyskiwaniu obserwujacych (Follower Ads), promowaniu produktu czy ustugi (Spotlight Ads)
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lub wydarzenia (Event Ads);
e Message Ads - wiadomosci wysytane bezposrednio do skrzynek odbiorczych, moga by¢

rozwijane w konwersacje (Conversation Ads).

Kazda firma jest unikalna, taka tez powinna by¢ jej strategia reklamowa w Internecie. Strategie
oparte o SEM i Linkedin Ads sprawia, ze dotrzesz do jak najwiekszej liczby swoich
potencjalnych klientow. Jesli oczywiscie kampanie tego typu powierzysz najlepszym w branzy.

Materiat partnera.
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